
春园播贝人
入春，来金桥盐场，你出脚可得小心。

因为你一不小心，就会踩着金碰着银。尤其

到盐滩后部，家家都有的那一方1．3hmz左右

鉴塘里．盐工撒贝成金．这贝奇迹般构成蚬

的平台、蛏的方阵、蚶的高埕，乱琼碎玉多

得不可胜数。按东坡词的说法：“三分春色，

两分尘土，一分流水”。泥沙尘中流水中的盐

场养贝人家，可谓占尽春色，千家万户水上

牧贝，泥土藏春，流水送春，百里盐滩就是

个偌大的春园了。

“春园”有多大?五大盐场一色长廊，有

3万hmz余．这个面积，比杭州西湖还大16

倍多。宋代大诗人张孝祥笔下的西湖也不过

就是“玉鉴琼田三万亩”。3万hrn2中，养贝

占1．5万hm2左右。盐场养的贝，诱人的肥

硕，夺人的奇鲜。有人讲可能是淮北盐场的

海水含微量元素多。所以特别好吃。养殖的

品种更丰富，有缢蛏、白蚬、青蛤、非洲蛤、
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毛蚶等数十种。起捕贝类的时候。鲜气阵阵

透盐滩，“春园”变成了“品鲜园”。

“春园”是贝类的天下。要知道，盐场

是海涂的延伸．河沟道塘和水库里也有些野

生的贝类，但是产量小，远不成批量。真正

形成“盐场天下莫非贝土”的，是在八年前，

有个专家给盐场带来的贝种。那播种的人，

是个上海人。中国水产科学院东海水产研究

所的副研究员．国内知名贝类专家于业绍。

于教授生平所学，以贝最厚。八年前一个偶

然的机会．他与江苏盐场的总工程师薛存德

在启东盐场邂逅，虽是陌路相逢，却仿佛桃

李春风，江湖夜雨。专家、老总一见倾心，

于遂与薛结为同心知己。薛总盛情邀于教授

来盐场，为发展贝类养殖传经布道，教授也

乐乐愿愿，把平生所学捐给盐场。从此，他

遍踏盐场，一个场一个场播下了贝类养殖的

知识种子，八年过去，他足迹所过，于今盐

场处处已成贝的王国．处处盛开知识经济的

艳丽花朵。所以，盐场的干部工人说到养贝，
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总要说到于教授．

掘井人．更是从·已

人”。

因为有了贝．
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说到养贝致富．吃水难忘

底感激这位贝园的“播春

盐场的人们开始“骄傲”

般地问外人：你们知道真

正的水产品是什么?是鱼、虾、蟹?不是，

都不是．真正的水产品是贝!因为贝的氨基

酸含量比鱼、虾、蟹高得多。我们这里养的

贝多着呢．盐场是名副其实的“水产品之

乡”。

养贝人家
要说盐场哪家是代表性的养贝人家，那

不妨用科学术语叫做“随机抽样”的办法去

探访。其实抽不抽样无所谓，你不用选，挨

近哪家．哪家就是养贝人家。李正显，是徐

圩盐场的一个承租人．家有3hmz的养贝池

塘，既养贝也养鱼虾。在盐场，李正显可是

一颗“星”，30来岁的年纪，会产盐，会养

殖。在养殖上，他分得很细：把养贝作为第

一行，养鱼作为第二行，养虾作为第三行。

更叫人佩服的是．他那手繁育贝类苗种的绝

活．冠盖整个徐圩场．在金桥五个盐场中也

是第一人。他产盐。在盐场名列前茅，他养

贝、养鱼虾，在盐场唱红半边天。他和盐场

的青春族盐工之星赵绍山、韩井军、王忠进

等。一起构成了盐场蓝天上壮观的星阵。星

与星．心心相印，相互辉映；盐场的“星”

座和天上的自然星座，平分春色，毫无逊意。

贝是个四季产品．养贝好就好在四季有

收获．逢3月～4月把苗贝放下去．到9月

～10月再放一次，第二年就成20倍地繁殖。

一丛苗贝撒下去，几十丛苗贝长起来。盐场

这几年，靠养贝鼓起口袋，壮了人脉，肥了

土地。盐卖价不好，但“以贝为主，综合养

殖”却旺了盐场人家。就说去年连阴3个月，

这天气。罕见的灾年啊。盐工使尽浑身解数

也就完成80％的产盐期望值．要是光靠盐，

吃喝都没来路啊。好在大家都养贝。再养点

鱼虾．每家都挣个四五千元，盐养一凑，收

入也能有上万元。所以，养贝人家眼里的春

色。和单纯审美的文人墨客不一样，不把虚

的当回事，最看重春天赋予的实惠。市场经

济下．钱才是春，对于老实巴交最讲诚实和

信用的盐场养贝人家来说，诚信也是春，没

钱没诚信，再动人的自然春色，他也会视而

不见，彼此两相忘。有了钱，有了诚信，春

才在他们的心底生根、开花、结果。

养贝人家最关心的是，怎样把鲜活的蛏

子、花蚬、毛蚶和青蛤运到滩外去卖。滩上

没有路，小型货车进不去，都靠工人肩挑手

提，把上万斤水货扛出来。后滩到前滩有
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导人觉得也许不是一户养贝人

家的事．便留心到全盐场走了

一遭．结果所逢的养贝人家．

大多诉说无路之苦。苦而堪

言，苦而不怨，这内中是工人

与领导问有一层深深的信任．

犹鱼水相亲。又犹唇齿相依。

一个多月后．却不见养贝人家

再诉无路之苦了．原来无路的

一块块滩上．逶逶迤迤。蜿蜿

蜒蜒．滩前滩后皆建成了路，

500余条啊．众人齐赞“致富

小路”。养贝人家指着路，眉

飞色舞。“这样一来，我们的

贝，我们的虾，我们的鱼，可要在盐滩上闹

春了⋯⋯”。

淘金者和“老板”
如今金桥盐场养的贝．每年出品量有近

3万t，上万户养贝人，家家都有批量产品，

户户都有奇货可居。那些嗅觉灵敏的浙江人，

发现盐场特别适合繁养贝类．于是乘盐场招

商引资春潮涌动之际．成群结队跻身金桥盐

区，承包滩涂水面。挤不进来没有水面承包

的，也不心甘，缠住工人合伙包塘，搞分红，

徐圩盐场严港130hmz余的塘子就这样同浙商

伙养。

浙商中，最早的一批淘金者，已富名远

扬，像灌西盐场养贝区的叶以县，过去是浙

江三门县的一个普通农民。如今已变成百万

富翁。现在，金桥盐场500余户外商，90％

以上都是靠养贝致富的．这些人加盟盐场，

把浙江养殖的好技术带给了盐场人。2003

年，金桥公司有几十户年收入过5万元．有

14户盐工年收入过10万元。功劳归于公司

的政策好，归功于大养其贝，也有浙富创业

精神带动的一份。

金桥盐场是多年前就搞盐田承包的．但

承包后“老板”并不多。自f9,“人人有其塘”

政策实施以后，仿佛一夜之间“老板”多了

起来。鱼、虾、贝光彩夺目，“老板”们光彩

照人。人家评论盐场的养贝人家像不像老板，

说是又像又不像：“像——你有干货、鲜货、

期货、舶来货，真的老板也不过就这样子啊：

也不像——有货无店、有老板没名片。买卖
生意整天做，没遮没拦没门面。”但“老板”

们不同意这样的说法：“我的货吃香走俏，新

鲜的贝、活跳的鱼、乱蹦的虾，不就是我的

名片；我一动手指，在哪个塘头划个圈，贩

子们都溜溜跟我走，那塘头不就是我的店面；

在盐滩养贝做“老板”，还非得要门面穷讲究

啊，百里盐滩上，我站在哪里．哪里不就竖

起一块门面?在那水浇的蓝天白云下。油喷

的一塘活水边，我们养贝人，最容易醉，醉

心、醉神、醉酒，这叫三醉。非得三醉，这

盐滩才好看．好看才有好日子。好日子才好

看。不是自夸啊。真正有奔头的日子。不就

是这回事?”

(作者单位江苏省金桥盐业有限公司)
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